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1. Partnership proizvod 

2. Uslovi kreditiranja 

3. Prednosti i benefiti 

Pregled proizvoda

Sadržaj:
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Naziv proizvoda Partnership kredit

Opis (svrha) proizvoda
Namijenjen za kupovinu robe i usluga kod partnerske firme, a za partnere su odabrane firme koje žele da na svojim 

prodajnim mjestima promovišu Addiko kredite. Za svakog partnera kreiran je link 

Korisnici - Korisnici kredita starosti od 21 do 75 godina (zaposleni i penzioneri)

Korištenje sredstava 

proizvoda 

Sredstva se koriste za kupovinu robe i usluga kod partnera, s tim da se sredstva klijentu isplaćuju gotovinski, na račun 

u ABBL ili dr. Banci ili prenose na račun partnera po dostavljenom predračunu. Pored sredstava za robu i usluge, 

klijent nije ograničen iznosom visine kredita sa cijenom robe, te može aplicirati za veći iznos kredita. Osiguranje 

kredita moguće ali nije obavezno

Iznos 

(minimalni/maksimalni)

300,00 – 2.000,00 automatskom Odlukom (min.rata 20 KM) do 24 mjeseca otplate

2.000,00 - 50.000,00 KM  (min.rata 50 KM) do 120 mjeseci otplate

Valuta KM

Rok proizvoda (min/max) 3-120 mjeseci

Dokumentacija po 

ugovaranju proizvoda
Lična karta

Vrijeme apliciranja 3 min do odobrenja, plasman moguć isti dan

Kamatna stopa
<25.000,00 KM KS 7,99%

>25.001,00 KM KS 6,99% 

Naknade 

Ovjera AZ 4 KM

Mjenica 5 KM

Obrada kredita min 10 KM ili 1% na iznose do 2.000,00 KM, 2% na iznose preko 2.000,00 KM

BEZ NAKNADE ZA OBRADU - do daljnjeg.

Proces unosa

Prilikom ovog procesa partner na svom prodajnom mjestu, a putem logovanja na link koji banka dostavlja, za klijenta 

popuni osnovne podatke te iznos kredita (osnovni set podataka koji se trenutno popunjava prilikom apliciranja za Web 

kredit). 

Proces finalizacije
Klijent nakon aplikacije kod partnera, dobija poziv Kontakt Centra Addiko banke, te dolazi u najbližu poslovnicu gdje 

se nastavlja i završava proces do dobijanja sredstava. 
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- Brz i jednostavan proces

- Prodaja robe i usluga 

- Benifiti za klijenta/kupca je plaćanje robe na rate

- Benefiti za partnera uplata cjelokupnog iznosa već u 24h, te oglašavanje  

zajedničke saradnje na web stranicama Banke i partnera

- Preliminarno odobrenje samo uz LK

Zašto Partner kredit?
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KORACI ZA UNOS APLIKACIJE

Unos iznosa i roka kredita
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Prihodi i obaveze klijenta 
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Osnovni podaci o klijentu
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Završna poruka


